«Wir sprechen

m 5. November veranstaltete die Moller &

Menke DV-Unternehmensberatung GmbH
aus Melsungen gemeinsam mit dem Vertriebs-
biiro Kassel ihr diesjahriges Mittelstands- und
Anwendertreffen in der Orangerie in Kassel.
Das Motto der Veranstaltung lautete: ,Erfolg-
reiche ERP-Einfiihrung - unternehmensweite
Standardsoftware als Garant gegen die Krise".
Mit liber 45 Teilnehmern wurde die Veranstal-
tung erneut sehr gut angenommen, freuten
sich die Veranstalter. Neben interessanten Re-
feraten bot die Veranstaltung auch die Mdg-
lichkeit, den personlichen Austausch unter
Anwendern zu fordern.

In Vortragen wurde die schnelle Umsetzung
von Geschéaftsideen und Geschaftskonzepten
durch die Einflihrung von SAP Business One
prasentiert. ,Durch die Abldsung von Insell6-
sungen und die Einflihrung einer unterneh-
mensweit integrierten Software entlang der
Wertschépfungskette, werden unternehmens-
interne Prozesse effizienter gestaltet”, erldu-
tert Michael Mdller, Geschaftsfiihrer der Mdl-
ler & Menke DV-Unternehmensberatung
GmbH. ,Dies bedeutet, Geschaftsideen kénnen
schneller und kostenglinstiger umgesetzt wer-
den, wodurch ein Wettbewerbsvorteil gene-
riert werden kann."

Planbare Kosten, in planbarer kalkulierter
Zeit - das ist die belegbare und erfolgreiche
Philosophie hinter SAP Business One! Davon
konnten sich die Teilnehmer auf der Veranstal-
tung in Kassel personlich liberzeugen.

Anzeige

mittelstandisch”

Freuten sich (ber die erfolgreiche Veranstaltung: Michael Méller, Emil Bertschi, Jiirgen Menke,

Franziska Luft, Olaf Gebhardt, Irina Detko, Mirko Jaissle, Alexander Gruber.

Neben der Projektorganisation zwischen
Mboller & Menke und ihren Kunden, wurden
auch praktische Beispiele zur Effizienzsteige-
rung in den Unternehmen dargestellt. Zu die-
sem Thema referierten zwei Kunden des Mel-
sunger Unternehmens und berichtetn liber die
erfolgreiche Umsetzung ihrer Projekte.

Zum einen die international tatige Unter-
nehmung Technoform Glass Insulation GmbH
aus Kassel. Das Unternehmen der weltweit ta-
tigen Technoform-Gruppe hat sich auf die
Entwicklung, Herstellung und den Vertrieb von
thermisch optimierten Abstandhaltern und
Sprossen flir Mehrscheibenisolierglas speziali-
siert. Auf der Veranstaltung wurde es durch
den Unit Manager, Stefan Heuser vertreten,
der sich als Verantwortlicher fiir das Projekt
und die Einflihrung von SAP Business One
durchweg positiv iber das System dufBerte.
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Zum anderen die Firma Herkules Presswerk
Reukauf GmbH & Co KG in Niestetal. Das Un-
ternehmen, dessen Kundenkreis sich ebenfalls
vielseitig auf hohem Qualitdtsniveau bewegt,
jedoch regional ausgerichtet ist, wurde durch
den geschaftsfiihrenden Gesellschafter Rein-
hardt Heerdt vertreten.

Reinhardt Heerdt duBerte sich begeistert
von SAP Business One: ,Als Beispiel ist die An-
gebotsabgabe zu nennen. Vor der Einfiihrung
von SAP Business One haben wir etwa drei bis
fiinf Arbeitstage benétigt, um ein qualifizier-
tes Angebot abzugeben. Heute gelingt uns
dies zum allergroBten Teil innerhalb von 24
Stunden.” Fazit: Durch die schnellen Reakti-
onszeiten zum Kunden, hat das Unternehmen
eine hohere Kundenbindung erfahren und ist
auch in der Krise erfolgreich gewesen.
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